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1. Urcenie spravnej predajnej ceny nehnutelnosti. Pri odporucani
spravnej predajnej ceny nehnutelnosti vychadzame z cenovej analyzy,
ktoru vypracujeme na mieru pre kazdy obchod.

2. Nastavenie spravnej predajnej stratégie a nacasovanie. Spravne
nastavena stratégia zabezpedi predaj nehnutelnosti za ¢o najkratsi Cas
a za ¢o najvyssiu predajnd cenu. Vyzaduje si to znalost trhu a
posudenie aktualnej situacie vzhladom k danej nehnutelnosti.

3. Priprava nehnutelnosti na predaj. Jeden z klucovych faktorov, ktory
ma v rukach prave majitel, je pripravit svoju nehnutelnost na preda;.
Dobré priprava moze ovplyvnit predajnd cenu nehnutelnosti, ako aj
rychlost predaja.

4. Organizacia vSetkych zloziek pri predaji nehnutelnosti. Organizacia
celého procesu predaja je ako skladacka, kde pre uspesny vysledok
musia vSetky diely do seba zapadnut. Aj jeden chybajici na prvy
pohlad nepodstatny dielik m6ze zmarit cely preda;.




Ako pripravit nehnutelnost

na predaj?
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1.Opravte ¢o sa da - teraz je ten spravny cas vymenit
nefunkcné ziarovky, opravit pokazené zaluzie, Cdi
vymalovat stenu, kde zatieklo, ked sused nad vami
pred par rokmi montoval umyvacku riadu.

2.Vycistite ¢o sa da — aj ked udrziavate svoju domacnost
v Cistote, je dobré prebehnut cely interiér este raz
kritickym okom. Mozno zistite, ze pri vypinaci v detskej
izbe sa C¢asom nazbierali odtlacky malych prstekov,
alebo tesnenie okolo vane uz nie je ziarivo biele ako
kedysi.

3.Depersonalizujte - odosobnite priestor — zaujemci o
obhliadku nepridu na navstevu, ale hladaju byvanie,
kde sa oni budu citit prijemne. Aby sme im pomohli v
rozhodovani, v interiéri nie su ziaduce vase osobné
veci, rodinné fotografie, vystavené suveniry, ¢i iné
pamiatkové predmety a pod.

4.Zredukujte pocet veci a nabytku - priestor bude
posobit vzdusne a priestrannejsie. Vela veci zmensuje
priestor, interiér moze posobit zapratane, pre niekoho
az neporiadkom.




Ako zvysite hodnotu bytu ¢

domu pred predajom?

1.

Novy nater
Predtym, ako sa rozhodnete svoju nehnutelnost predat, dajte

ju vymalovat. Naterom zakryjete vsetky skrabance, flaky, byt
¢i dom bude p6sobit sviezo a novo.

Zamerajte sa na kuchynu a kupelnu

Kuchyna a kupelha su miestnostami, na ktorych kupujicim
Casto najviac zalezi. Stara kuchynska linka znizi hodnotu
celého bytu podstatne viac, ako by ste ocakavali. ESte horsSie
sU staré obkladacky a batérie v kupelni (neraz s viditelnou
plesnou) ¢i ledva fungujuca toaleta. Ak to aj u vas podobne
vyzera, rozhodne investujte do opravy hygienického zazemia,
pripadne i kuchyne.

Radsej bez nabytku ako so starym

Ak chcete nehnutelnost predat aj s nabytkom, ktory v nej
mate, mal by byt novy, neposkodeny, Cisty. Stary a poskodeny
nabytok radsej darujte alebo vyneste do zberného dvora,

zbytoc¢ne by po vymalovani kazil dojem.
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